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ANEXO |
PROPOSTA DE PROJETO

A proposta de projeto é um instrumento que guia os proponentes na construgdo e
modelagem de sua ideia. Ela descreve o projeto, analisa o publico-alvo e expde varidveis para a
tomada de decisdes futuramente. Também serve para descrever sua ideia e avaliar as
possibilidades de viabilidade de implantacdo. Poderdo ser utilizados como auxiliares a este
documento modelo Canvas de Negdcio, modelo Canvas de Projeto, Planilhas, entre outras formas
de representacdo das informacgdes da proposta.

De acordo com o exposto acima, descreva sua ideia, produto ou servico, respondendo, na
medida do possivel, as perguntas abaixo. Responda quantas conseguir neste momento.

01 — Qual a sua ideia, produto ou servico? (Quais problemas pretende resolver? Quais
necessidades pretende satisfazer?)

02 — Quem podera ser seu cliente/publico-alvo? (Quem sdo os mais importantes clientes?
Quais sdo os clientes tipicos/padrio?)

03 — Qual o ramo da proposta? (Que atividades a proposta requer?)

04 — Quais sdo os canais de distribuicdo? (através dos quais canais os segmentos de clientes
podem ser alcancados?)

05 — Como pretende relacionar-se com o cliente/publico-alvo? (como conquista-lo, manté-
lo e aumenta-lo? Havera um custo envolvido?)

06 — Quais sao seus fornecedores de suprimentos, de quem vocé compra matéria-prima
para a montagem, desenvolvimento de seu produto ou servico? Onde estdo? Quais os custos
envolvidos?

07 — Quais sdo os custos mais importantes da proposta?

08 — Qual proposta de valor os clientes/publico-alvo estardo dispostos a pagar, se for o
caso?

09 — Fale a respeito de seus concorrentes. Sua proposta é similar a algum ja presente no
mercado?

10 — Quais as vantagens, pontos fortes de seu produto ou servico?

11 - Fale a respeito de possiveis parcerias com empresas publicas, privadas e/ou entidades
sociais.

12 - Como a sua proposta pode agregar valor a sua comunidade?

E necessaria a assinatura dos proponentes na tltima péagina do Anexo .
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